
 pdf آموزش صادرات

آموزش صادرات در صورتی که منجلب به دانش کافی برای شروع صادرات شود یکی از مشاغل پرسود امروزی است 

رزآوری بالای این حرفه نتایج بسیار مفیدی از جمله که هم برای خود فرد و هم برای کشور فواید بسیاری خواهد داشت . ا

زایی به همراه داردکنترل تورم و اشتغال . 

به همین خاطر دولت روز به روز در حال افزایش حمایت از صادرکنندگان است و قوانین مرتبط با این حرفه هرساله به 

رودتر شدن پیش میسازی و راحتسمت ساده . 

های مختلفی را سپری کنید ، از تجربیات دیگران استفاده کنید و بر این مقاله بایستی دوره برای آموزش صادرات علاوه

صفر تا صد این حرفه را بشناسید. مانند هر شغل و حرفه دیگری که برای یادگیری آن نیاز به تجربه و تحقیق فراوان 

 .دارید ، صادرات نیز از این قضیه مستثنی نیست

 

 آموزش صادرات و شروع صادرات )مسیر کلی(



جای دنیا شامل چند مرحله و چند قدم مهم است که باید در اولین گام تمامی کل پروسه صادرات یک کالا از ایران به هر

این مراحل را تجسم کنید و راه را برای خودتان روشن کنید. توجه داشته باشید که این مراحل زنجیروار به یکدیگر متصل 

سازی کنیدپیادهترین نکته در صادرات این است که تک تک این مراحل را به درستی اجرا و هستند و مهم . 

اگر به هردلیلی یکی از این مراحل به درستی انجام نشود ممکن است در مراحل بعدی مشکلات متعددی در صادرات شما 

توانید عجولانه و بدون باشد و متاسفانه نمیترین فاکتورهای لازم برای صادرات میپیش بیاید. صبر و حوصله یکی از مهم

 .فکر به صادرات موفق برسید

آمــوزش صــادرات رایگان ) منـتـشــر شـده از بـهترین دوره صادرات در 
 ایـنـستــاگـرام (

آموزش صادرات رایگان شاید برای شما کمی غیرقابل باور باشد که کسی، آموزش این مطالب را بخواهد به صورت 

ین ساله در انجام فعالیت صادرات و رایگان بگذارد ، اما جناب یعقوبی یکی از تاجران موفق در ایران که سابقه چند

واردات را دارد آموزش صادرات رایگان را در اختیار شما عزیزان قرار داده تا بتوانید از مطالب بسیار با اهمیت و مفید 

نفر برای آن نظر و سوال پرسیده اند را مشاهده کنید 077که بیش از  . 

مشاهده صادرات رایگان ما بر رویپیشنهاد میکنیم حتما برای مشاهده ویدئو های آموزش   .کلیک کنید 

 آموزش کلیدی صادرات

های مختلفی جهت مطالعه و یادگیری دارید و همچنان گام های مختلفی بر اساس نوع کالا و برای شروع صادرات سرفصل

مورد زیر اشاره کرد  ۹توان به ترین مراحل صادرات کالا میتر ، از اصلیکشور هدف شما وجود دارد ، اما برای فهم به

 : که هر کدام از این سرفصل هارا به صورت جداگانه توضیح دادیم

 انتخاب محصول 

 انتخاب کشور 

 زنجیره تامین 

 بندی محصولبسته  

 ایجاد هویت و برندسازی 

https://tejaratuniversity.com/vip/


 های آنبازاریابی و روش  

 حمل و نقل 

 اینکوترمز 

 ترخیص  

 

هرکدام از این مراحل باید به درستی طی شود تا در مسیر صادرات کالا هیچگونه اختلالی به وجود نیاید. در 

ادامه مطلب آموزش صادرات به توضیح هریک از این مراحل میپردازیم. با تجارت یونیورسیتی همراه باشید تا 

صادرات را فرا بگیرید گام به گام . 

 

 شما باید بلد باشین که چطور تجارت و صادرات محصول را به روش تجارت با سرمایه کم انجام دهید

 تجارت با سرمایه کم

حصول در آموزش صادراتانتخاب م  

https://tejaratuniversity.com/%d8%aa%d8%ac%d8%a7%d8%b1%d8%aa-%d8%a8%d8%a7-%d8%b3%d8%b1%d9%85%d8%a7%db%8c%d9%87-%da%a9%d9%85/


بندد ، ممکن است این کالا همان کالایی باشد طبیعتا هرگاه به صادرات کالا فکر کنید یک محصول در ذهن شما نقش می

تواند محصولی باشد که که تولیدی آن را دارید یا کالایی باشد که یکی از آشنایان شما مشغول به تولید آن است و یا حتی می

نقشی ندارید اما علاقه شدیدی به آن کالا دارید در تولید آن هیچ . 

یکی از نکات   در هرصورت انتخاب کالا تحت یکی از شرایط فوق برای شما بسیار عاقلانه و منطقی تر خواهد بود،

که در کلاس های آموزشی چند ده میلویونی گفته میشود اینست که شما هرچه متخص تر و آگاهی  آموزش صادرات مهم

سبت به محصول خود داشته باشید قطعا صادرات موفق تری خواهید داشتبیشتری ن . 

 برای صادرات به صورت تخصصی روی یک حیطه ومحصول کار کن !؟

مند باشید و اطلاعات کافی یعنی ترجیحا سعی کنید کالایی انتخاب کنید که یا در تولید آن نقش داشته باشید و یا به آن علاقه

 .درمورد آن داشته باشید

اند اما با تحقیق و بررسی در بسیاری از موارد صادرکنندگان بدون شناخت و داشتن علاقه به محصول آن را انتخاب کرده

توان بر روی هر محصولی کار کرد و به موفقیت رسید اما اند فروش خارجی موفقی را تجربه کنند ، یعنی میتوانسته

واند شمارا چند قدم جلوتر ببردتداشتن اطلاعات و علاقه نسبت به یک محصول می . 

باشند و توجه داشته باشید که انتخاب محصول و انتخاب کشور دو گام کاملا مرتبط با یکدیگر در آموزش صادرات می

روی یکدیگر تاثیر بسیاری دارند. یعنی ممکن است کالای انتخابی شما برای کشور انتخابی مناسب نباشد و در بازار آن 

فروش نداشته باشد کشور فرصتی برای . 

پس بهتر است این دو گام را همزمان شروع کنید.بهتر است برای شروع روی یک محصول کار کنید و ترجیحا فعالیت بر 

اید و سرعت و کیفیت کارتان افزایش داشته استروی چند محصول را برای زمانی بگذارید که تجربه کافی کسب کرده . 



 

 چطور کشور مقصد برای صادرات پیدا کنیم

شنوید ممکن است به جای صادرات کالایی خاص ، به یک کشور فکر کنید ، کشوری که زمانی که نام صادرات را می

اید صادرات در آن دیده های متعددی برایاید و فرصتممکن است مورد علاقه شما باشد و یا کشوری که به آن سفر کرده

 . باشد

آیند و بهتر است با در هر صورت انتخاب کشور و انتخاب محصول دو گام مشترک در آموزش صادرات به حساب می

 .همدیگر بررسی شوند

 خواهید مثلا به امارات صادرات کنید ) فارغ از نوع کالا ( ، برای انتخاب بهترین کالااگر اولیت شما انتخاب کشور و می

سایت گمرک بهتر است لیست کالاهای صادراتی از ایران به امارات را در نهایت کالای بررسی کنید و از بین بی  

 .صادراتی یکی را انتخاب کنید
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اند و ممکن است همچنان مشتری های کنید طبیعتا بازار فروش مناسبی داشتهمحصولاتی که در این لیست مشاهده می

زیادی برای آن پیدا کنید. در نظر داشته باشید پس از انتخاب محصول و کشور بهتر است نسبت به زبان ، فرهنگ و آداب 

ار کالای خود در آن کشور اطلاعات بدست آوریدو رسوم کشور انتخابی تسلط نسبی کسب کنید و از باز . 

شود و موارد دیگر هایی فروخته میبندی و در چه قیمتاینکه محصولات مشابه با محصول شما در چه ابعاد و بسته

ای کندتواند به شما در فروش سریعتر کمک ویژهمی . 

ر انتخابی شما گفتیم جزء مواردی است که کسانی نکته اموزشی که به شما در زمینه انتخاب محصول با توجه به نوع کشو

که تاجر هستند و تجربه موفقیت امیزی داشته اند برای گسترس و سود بیشتر از همین روش برای پیدا کردن فرصتی جدید 

 .برای تجارت استفاده میکنند

 .پس این کار را دست کم نگیرید و از این آموزش به خوبی استفاده نمایید

در انجام صادرات کالا زنجیره تامین  

شما با عنوان یک تاجر حکم مربی یک تیم فوتبال را دارید ، یعنی نیاز نیست تا متخصص در همه کار باشید ، اما باید 

، بسته همه امور را مدیریت کنید و اگاهی از همه مراحل کار داشته باشید. یعنی باید به همه امور مانند حمل و نقل   بتوانید

اشراف کامل داشته باشید… ه ، صرافی و بندی ، بیم . 

روش های مختلفی وجود دارد مانند سرچ در گوگل و سوشال  اما برای پیدا کردن تامین کننده برای محصول مورد نظر که

ها و با هریک از های صنعتی شهرهای مختلف و یا شرکت در نمایشگاهمدیا ، تماس و یا مراجعه حضوری به شهرک

روش های مختلف کاری وجود دارد مانند خرید مستقیم کالا از آنها و صادرات ، یا کسب نمایندگی فروش کنندگان تامین

خارجی محصول آنها و توافقات درصدی متنوع و بی نهایت روش همکاری دیگر که میتوانید برای شروع و انجام 

 .صادرات به آنها بپردازید



 

بندی محصول در صادراتآموزش بسته  

باشد. پس از انتخاب محصول و بندی محصول میگذارترین مراحل در صادرات مرحله بستهترین و تاثیریکی از مهم

توان حدس زد که چه باشد.با تجزیه و تحلیل درست میمی کشور نوبت به بررسی بازار هدف و سلیقه خریداران محصول

تر استبندی برای محصول شما مناسبهای در بستهبندی هایی بیشتر برای مخاطب جذاب بوده و چه رنگنوع بسته . 

 درصد افزایش دهد.در بسیاری از موارد یک کالای۰۱۱۱تواند شانس فروش را تا طراحی و رنگبندی زیبا برای کالا می

بندی جذاب و زیبا توانسته مشتریان زیادی را جذب خود کند ، هرچند پس از کیفیت و نامرغوب به دلیل داشتن بستهبی

گذشت چند وقت این کالا به دلیل عدم مرغوبیت دیگر خریداری نشد اما سودهای بسیار زیادی برای صاحبان کسب و کار 

 .ایجاد کرد

تنقش ایجاد هویت و برندسازی در صادرا  



باشد.ایجاد هویت ، تولید محتوا و ترین مراحل در صادرات کالا مبحث ایجاد هویت و برندسازی مییکی دیگر از مهم

… برندسازی یعنی محصول شما باید دارای یک وبسایت،کاتالوگ،لوگو،سربرگ،رنگ سازمانی،صفحات مجازی متعدد و 

باشدشما میباشد که تمامی اینها باعث افزایش اعتبار و هویت محصول  . 

بدون انجام این مرحله فروش خارجی برای شما غیر ممکن است ، چراکه مشتری خارجی اگر از محصول شما هویت و 

محتوایی مشاهده نکند به هیچ عنوان اعتماد نخواهد کرد.پس حتما این مرحله را جدی بگیرید و سعی کنید در بهترین حالت 

 .انجام دهید

ها دلار برای ایجاد هویت با کیفیت المللی برای شروع کسب و کار خود میلیونر سطح بینبسیاری از برندهای بزرگ د

ها را برای وبسایت ، عکسبرداری از محصول ، تولید محتواهای خلاقانه و کنند و بیشترین هزینهگذاری میبالا سرمایه

گیردکنند تا مخاطب در نگاه اول جذب محصول شود و اعتمادسازی شکل بمتنوع می . 

برای فرض بهتر این موضوع کافیست تا لیست گرانترین لوگوهای جهان را مشاهده کنید تا متوجه شوید ارزش ایجاد 

تواند بالا باشدهویت تا چه میزان می . 

 



های آن در آموزش صادرات کالابازاریابی و روش  

ترین بخش در فروش خارجی و صادرات مرحله بازاریابی است.در این مرحله شما از ترین و در عین حال شیرینپیچیده

نوع روش بازاریابی  ۰۱شوید. بیش از های مختلف مشتری خارجی پیدا کرده و با آنها وارد مذاکره میطریق روش

ها تعداد نامحدودی مشتری خارجی پیدا کنید و ز این روشتوانید با استفاده از هریک اخارجی وجود دارد که شما می

 .صادرات موفق را تجربه کنید

ها با توجه به نوع محصول و یا کشور هدف بازخوردهای مختلفی داشته باشد که شما با کسب تجربه و هریک از روش

د و به نتیجه مطلوب برسیدها در زمان و مکان مناسب استفاده کنیتوانید از هریک از این روشآزمون و خطا می . 

های شما باید از روی صبر و شکیبایی در این مرحله شما باید یاد داشته باشید که عجولانه رفتار نکنید و تمامی فعالیت

عنوان مشتری مدنظر به سرعت به شما  باشد ، چراکه بازاریابی و پیدا کردن مشتری یک پروسه زمانبر است و به هیچ

کندمبلغ قابل توجهی از شما خریداری نمی کند واعتماد نمی . 

ها عبارتند از لیست شرکت کنندگان در نمایشگاه ، شرکت در نمایشگاه ، سرچ در گوگل ، گوگل برخی از انواع این روش

هایمپ ، شرکت  EMC  های بازرگانی و های مرزی ، شرکتها ، فیسبوک ، لینکدین ، گمرک و بازارچه، سفارتخانه

که هریک از این روش … ها ، بازاریابی از طریق واسطه ) دوست و آشنا در کشور مقصد ( و بابا ، یلوپیج علیتجار ، 

نهایت مشتری برای شما به همراه داشته باشدتواند بیها می . 

، یکی از دلایل رایج شکست در مرحله بازاریابی ، رعایت نکردن اصول و کیفیت لازم در مراحل قبلی  : نکته مهم

های باشد. بسیاری از مشتری های خارجی در نگاه اول به دنبال جذابیتبندی میمخصوصا در مرحله ایجاد هویت و بسته

 .بصری محصول هستند و اگر این فاکتور در کالای شما دیده نشود به سرعت خرید آن برای مشتری منتفی خواهد شد

 مشاوره رایگان برای صادرات کالا و بازاریابی
02191691327 



 

 چگونگی حمل و نقل در صادرات کالا

باشد.برای ارسال پس از پیدا کردن مشتری و انجام توافقات اولیه خرید کالا ، نوبت به انتخاب روش حمل و ارسال کالا می

ز خطوط ریلی است چراکه هم کالا به کشورهای همسایه با مرز خاکی مشترک بهترین روش مسیر زمینی و یا استفاده ا

های بالا را داردارزانتر است و هم قابلیت ارسال در حجم . 

اما اگر مرز خاکی مشترک وجود ندارد بهترین گزینه برای شما از لحاظ قیمت و حجم ارسال روش دریایی بوده و اگر 

فاده کنید ، هرچند که روش هوایی فاکتور سرعت و کیفیت برای شما در اولویت دارد بهتر است از روش حمل هوایی است

 .طبیعتا هزینه بیشتری برای شما خواهد داشت



 

 آموزش اینکوترمز در صادرات

های بین حرفی انگلیسی هستند که هرکدام یک شیوه پرداخت و تقسیم هزینه ۳اینکوترمز به زبان ساده یکسری کلمات 

کند.شما باید در حین بستن قرارداد با خریدار از یکی از روش های اینکوترمز استفاده خریدار و فروشنده را تعیین می

ها ) هزینه توانید این هزینهحرف و به صورت خلاصه می ۳با  کنید.درواقع به جای چندین سطر توضیح در قرارداد

 .ریسک ، بیمه و ترخیص ( را مشخص کنید

 , EXWقاعده اینکوترمز وجود دارد که زبان مشترک تمامی کشورها و بازرگانان دنیاست.این قواعد عبارتند از ۰۰

FCA , CPT , CIP , DAP , DDP , DPU , FAS , FOB , CFR , CIF   نیازی به حفظ کردن این موارد که

توانید با یک سرچ ساده در گوگل به همه این موارد دسترسی داشته باشیدنیست و در صورت نیاز می . 

 مفهوم ترخیص در آموزش صادرات



باشد.در دفعات و تجارب اول بهتر است خودتان به عنوان آخرین گام در صادرات کالا بخش ترخیص و امور گمرکی می

اوری کنید اما بهتر است که تمامی امور گمرکی اطلاعات و آگاهی نسبی از فعالیت های لازم در این بخش جمعیک تاجر 

ای واگذار کنیدرا به متخصصین ترخیص و ترخیصکاران مطمئن و حرفه . 

 .چرا که هم سرعت و هم کیفیت کار شما بالاتر خواهد رفت و هزینه چندانی هم برای شما نخواهد داشت

ت متداول و کاربردی درباره صادراتسوالا  

برای صادرات نیازی به شرکت ترخیص کالا هست برای اینکه بخوایم قرارداد ببندیم ؟ یا اینکه خودمون هم  : 1سوال 

 میتوانیم انجام بدیم؟

خوبی انجام بله معمولا نیاز است. احتمال اینکه شما خودتان شخصا بتوانید فرآیند ترخیص کالای صادراتی را به  : پاسخ

 .دهید کم است، پیشنهاد میکنیم با شرکت و یا فردی مطمئن برای ترخیص کالای خود همکاری کنید

 در موضوع صادرات میوه و خشکبار افرادی که شرکت بسته بندی ندارند باید چه کاری انجام دهند؟ : 2سوال 

بندی و سورتینگ برونسپاری کنید. یعنی الزاما میتوانید کار بسته بندی محصول خودتان را به شرکت های بسته  : پاسخ

 .نیازی نیست که همه فرایند صادرات محصول خود را که نیاز به بسته بندی دارد را خودتان انجام دهید

 در روش پرداخت پول و معامله کدام یک از روش ها کاربردی تر هست و اطمینان بیشتری دارد؟ : 3سوال 

اخت تی تی استفاده میشودمعمولا از روش پیش پرد : پاسخ . 

 میزان سرمایه لازم برای انجام صادرات چقدر است و با چقدر میشود صادرات انجام داد ؟: 4سوال 

میلیون سرمایه اولیه نیاز دارید که بتوانید فرایند صادرات یک  077تا 07برای شروع صادرات به حداقل  : پاسخ

ه باشید که با داشتن دانش کافی و آموزش تخصصی صادراتی میتوانید به محصول را به خوبی انجام دهید. اما توجه داشت

 .صورت همکاری با شرکت ها بدون سرمایه صادرات را انجام دهید

 برای شروع صادرات چطور اعتماد مشتری خارجی را جلب کنید ؟ : 5سوال 



درات داریم که در مقاله آن به روش برای جلب اعتماد مشتری خارجی در صا 0برای پاسخ به این سوال ما  : پاسخ

جلب اعتماد مشتری خارجی صورت کامل توضیح داده ایم برای حل این مشکل حتما مقاله  .را مطالعه کنید 

من برای صادرات به دنبال یک محصول با حاسیه سود مناسب هستم چطور میتونم محصول خوبی را برای  : 6سوال 

 صادرات انتخاب کنم ؟

تنها یک فاکتور نیست که به یک محصول خاص اشاره کرد ، این انتخاب یک محصول با حاسیه سود خوب  : پاسخ

موضوع با توجه به موقعیت شما ، میزان سرمایه ، فرد تامین کننده ، کشور هدف برای صادرات ، حجم صادرات و 

 چندین فاکتور دیگه بستگی دارد که باید تمامی این موضوعات دقیق بررسی بشه تا به یک محصول هدفمند و با حاشیه

آموزش  سود خوب برسید. پیشنهاد میکنم برای درک این موضوع و تصمیم گیری بهتر برای انتخاب محصول خود دوره

ما را مشاهده کنید صادرات رایگان . 

 برای قیمت گذاری درست برای محصول صادراتی خود چه کاری باید انجام بدیم ؟ : 7سوال 

برای قیمت گذاری یک محصول صادراتی باید چندین فاکتور مهم را در نظر بگیرید و آنهارا بررسی کنید چراکه  : پاسخ

با قیمت گذاری اشتباه میتوانید ضرر بسیار زیادی را به خود در فرایند صادرات وارد کنید که برای درک بهتر این 

قیمت گذاری کالای صادراتی موضوع به صورت کامل برای شما در مقاله  .توضیح دادیم 

1.  

https://tejaratuniversity.com/%da%86%da%af%d9%88%d9%86%d9%87-%d8%a7%d8%b9%d8%aa%d9%85%d8%a7%d8%af-%d9%85%d8%b4%d8%aa%d8%b1%db%8c-%d8%ae%d8%a7%d8%b1%d8%ac%db%8c-%d8%b1%d8%a7-%d8%ac%d9%84%d8%a8-%da%a9%d9%86%db%8c%d9%85/
https://tejaratuniversity.com/%d9%82%db%8c%d9%85%d8%aa%da%af%d8%b0%d8%a7%d8%b1%db%8c-%da%a9%d8%a7%d9%84%d8%a7%db%8c-%d8%b5%d8%a7%d8%af%d8%b1%d8%a7%d8%aa%db%8c/


 

 جمع بندی آموزش تخصصی صادرات

تجارت خارجی صادرات آشنا کنیم و مسیر  در این مقاله سعی کردیم تا شما را با مراحل و فعالیت لازم برای را برای  

مقالات  نهایت مطلب و موضوع مورد نیاز در این حرفه وجود دارد که با مطالعهاما باید بدانید که بی  شما روشن سازیم.

های آموزش تخصصی صادرات متعددی را مطالعه و سپری کنید تا بتوانید متعدد قابل یادگیری نیست و شما بایستی دوره

 .به بخشی از این دریای اطلاعات تسلط داشته باشید

 تواند تا حد زیادی به سرعت رشد شما کمک کند تا هرچههچنین کسب تجربه ، شکست و پیروزی در این مسیر می

سریعتر به هدف مورد نظرتان برسید. دقت داشته باشید که تمامی اقداماتی که بالا بیان شد ممکن است زمانبر و طاقت 

تر خواهد شد ، پس در این مسیر فرسا باشد اما همه چیز بعد از اولین صادرات موفق شما لذت بخش و به مراتب ساده

های متعدد نا امید نشویدصبور باشید و از شکست . 

https://tejaratuniversity.com/%d8%aa%d8%ac%d8%a7%d8%b1%d8%aa-%d8%ae%d8%a7%d8%b1%d8%ac%db%8c-%da%86%db%8c%d8%b3%d8%aa/


کانال تلگرامی تجارت یونیورسیتی به همین دلیل ما در برای اموزش صادرات به صورت تخصصی به صورت روزانه  

اطلاعات مفیدی برای صادرات و واردات میگذاریم که میتوانید با عضویت در این کانال از اطلاعات خاص و مفیدی که 

درات گذاشته میشود اشتفاده کنیدبرای صا . 

همچنین برای آموزش دیدن در زمینه صادرات ما دوره آموزشی رایگانی در اختیار شما عزیزان قرار میدهیم که میتوانید 

 .آن را بدون پرداخت هیچ هزینه ای دریافت کنید و اطلاعات خود را در این زمینه بالا ببرید

صادرات محصولات پر سود مشاوره کاملا تخصصی و رایگان برای  
02191691327 
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